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Activos de operación y Deudas
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Activos
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Pasivos
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Patrimonio
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Estado de Resultados
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Margen bruto
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Margen operacional
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Cuentas Estado de Resultados
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Utilidad operacional
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Análisis de sensibilidad

Cifras en miles de COP

• Para obtener Utilidad operacional = 0 (EBIT = 0):

• Los ingresos operacionales deben disminuir 4,7%.

• Los costos de ventas deben aumentar 5,1%.

• Los gastos de ventas deben aumentar 200%.

• Para obtener Utilidad Neta = 0 :

• Los costos financieros deben aumentar 109%.

• El margen bruto debe disminuir al 5,1%. Un cambio del 40%.

• El margen operacional debe disminuir al 1,4%. Un cambio del 71%.

Ceteris paribus

Ingresos operacionales Costo de ventas Gastos de ventas 

Valores iniciales $ 1.012.561.549 $ 927.151.076 $ 23.860.740

Valores hallado $ 964.848.300 $ 974.864.325 $ 71.573.989

% cambio -4,7% 5,1% 200,0%

Costos financieros Margen Bruto Margen Operacional 

Valores iniciales $ 30.987.417 8,4% 4,7%

Valores hallado $ 64.875.447 5,1% 1,4%

% cambio 109,4% -39,7% -71,0%
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Conclusiones

• Aumentaron los Activos y el Patrimonio.

• Empresa es intensiva en Capital de Trabajo (KTNO) y no en Activos Fijos (AF); sin embargo, en los últimos

años aumentó el AF.

• En los últimos año aumentó el Capital de Trabajo.

• El Capital de Trabajo está financiado en mayor medida por las Cuentas por Pagar corrientes en el último año.

• No tiene Deudas Financieras a la fecha del reporte de los Estados Financieros, pero pagó intereses en el año.

• Los Pasivos de largo plazo (no corrientes) son las Cuentas por Pagar.

• El Patrimonio se compone principalmente por Utilidades Retenidas.
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Conclusiones

• El costo de ventas es la segunda cuenta más importante en el Estado de Resultado después de los

ingresos operacionales.

• En los últimos años ha tenido el margen neto por debajo de la industria y ha disminuido.

• El margen operacional y margen EBITDA han disminuido en los últimos años, pero siempre están por

encima de la industria.

• El costo financiero ha aumentado y en el ultimo año y fue mayor que los gastos de ventas.

• En el último año, los ingresos financieros ayudaron a obtener una Utilidad Neta positiva. Estos ingresos

financieros han aumentado a través de los años y están al mismo nivel que los costos financieros.

• De acuerdo con el análisis de sensibilidad en el Estado de Resultados, la compañía es muy sensible a

los cambios en los ingresos operacionales y en los costos de ventas y poco sensible a los gastos de

ventas.


